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投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2023-001 

投资者关系活动

类别 

 

√特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观  

√其他 （电话会议） 

参与单位名称及

人员姓名 

广发医药、方正证券、汇添富基金、禹田资本、源乘投资、

国泰君安、安信基金、正圆投资、蜂巢基金、睿郡资产、中

欧基金、华泰柏瑞、世纪长河、上汽颀臻资管、寻常投资、

中信建投、晟盟资管、东方证券、天治基金、嘉实基金、华

泰资管、明河投资、浙商财产保险、名禹资产管理、中信证

券、红土创新基金、中泰资管、兴合基金、华泰证券、中国

人保资产管理、博时基金、红塔红土基金、银华基金、昊青

资产管理、海通医药、盛宇股权投资基金、廪实私募基金、

廪实私募基金、玄元私募基金、平安基金、合道资产、中邮

基金、和谐汇一资产管理、申万宏源、平安基金、鼎锋资产

管理、国海证券、西南证券资管、PINPOINT ASSET MANAGEMENT 

LIMITED、森锦投资、永赢基金、熙山资本、奶酪投资基金、

霍金引力基金、进门财经、西南证券自营、兴业证券、长城

财富资产管理、亚洲红马投资集团、东吴医药、东吴资管、

民生证券 

时间 2023 年 3 月 28 日上午 10:00 

地点 电话会议、现场接待 



上市公司接待人

员姓名 

公司高级副总裁姚建平先生、高级副总裁盛海先生、财务总

监汪永斌先生、董事会秘书李坤先生、证券事务代表刘文惠

女士 

投资者关系活动

主要内容介绍 

 

首先，公司财务总监汪永斌先生介绍 2022 年公司经营

情况：2022 年度，公司实现营业收入 23.31 亿元，比去年同

期增长 7.48%；公司净利润 7.38 亿元，比去年同期增长

262.72%；归属于上市公司股东的净利润为 7.03 亿元，比上

年同期增长 240.38%；扣非后归属于母公司所有者的净利润

为 6.42 亿元，比去年同期增长 306.79%。2022 年公司经营活

动产生的现金流净额接近 7 亿元，比上年同期增长 18%；每

股收益为 0.43 元，加权平均资产收益率为 23.82%。公司在

2022 年取得了较好的经营业绩，公司的资产总额也同比增长

了近 16%，达到了 42.55 亿元。归母净资产为 32.09 亿元，

同比增长了 15.14%，接下来会议进入提问环节，公司与投资

者就相关问题进行了沟通，记录如下： 

问 1：公司 2023 年对生长激素销售的展望？ 

答：2022 年，外部环境变化对各地医院的门诊诊疗秩序

以及患者就医的数量，都造成了比较大的影响。但按照公司

过去两年的经验，待恢复常态以后，门诊量会有一个快速的

增长，目前从市场的反馈看，也符合我们的预期。自 2023

年年初开始，各地的医院门诊开始恢复正常的诊疗状态，新

患入组和销售收入都保持着良好的增长态势，市场需求也在

逐步释放。所以我们对 2023 年生长激素的销售有着比较乐

观的预期。 

问 2：公司 2022 年生长激素的营收占比以及人生长激素

注射液占生长激素系列产品的营收占比？ 

答：2022 年度公司基因工程药的销售收入约为 15.01 亿

元，其中生长激素占整个营收的比重不到 70%。目前人生长



激素注射液占整个生长激素的销售收入约为 20%。 

问 3：公司目前对于生长激素的销售策略如何？ 

答：公司经营目标是 2023 年人生长激素注射液的销售

再上一个新的台阶。公司会不断优化产品销售结构，继续提

升人生长激素注射液在整个生长激素系列产品的销售占比，

以人生长激素注射液不含防腐剂作为品牌优势，不断加强市

场推广，继续保持其销售的增长势头。在重点推广人生长激

素注射液的同时，公司持续拓展注射用人生长激素的市场份

额。 

问 4：公司对于干扰素的销售策略如何？ 

答：首先，加强干扰素销售团队的建设。公司于 2023

年初专门成立了生殖及抗病毒事业部，集中资源深耕该细分

领域；其次，继续推动干扰素产品的新产能建设，保障干扰

素产品的市场供应；最后，积极推进干扰素新产品研发及适

应症升级。公司人干扰素 α2b 喷雾剂用于治疗由病毒感染引

起的儿童疱疹性咽峡炎的临床试验已完成Ⅰ期临床研究，目

前正在开展Ⅱ期临床试验。 

问 5、中药相关政策的出台是否会对安科余良卿的销售

有所改善？安科余良卿的未来发展目标如何？ 

答：安科余良卿目前处在持续增长阶段。首先， 2022

年下半年开始，通过组建自营团队提高市场覆盖率，营销改

革已经初见成效，未来公司将进一步巩固相关工作，包括营

销模式调整以及市场进一步下沉。其次，安科余良卿加强产

学研合作，目前与高校和相关研发机构展开研发合作，以透

皮吸收给药技术平台为基础，不断丰富安科余良卿外用贴膏

市场的产品管线，以提升市场竞争力。第三，安科余良卿不

断挖掘现有产品市场潜力，同时积极开发系列中药健康食品

和功能食品，拓展新业务市场。最后，2022 年公司对安科余

良卿管理层实施了内部股权激励，安科余良卿管理层的积极



性得以充分提升，未来也不排除将借力资本市场推动安科余

良卿高质量发展。 

问 6、生长激素新患的入组情况以及平均用药时长？ 

答：2022 年受外部环境影响，各地医院门诊的诊疗受到

一定影响。公司 2022 年克服种种不利因素，生长激素的新

患保持增长，同比增速高于行业平均水平。2022 年度，儿科

患者使用生长激素的平均用药时长已超过 400 天。 

问 7：2022 年，公司全资子公司苏豪逸明经营状况改善

明显的原因？ 

答：首先，2022 年苏豪逸明在各种不利因素的影响下，

仍坚持生产，保障市场供应。其次，面对多肽制剂药物的多

轮集采，苏豪逸明提出“拥抱集采”的策略，和制剂客户紧

密的沟通，达成战略合作，通过升级原料药产品质量、保障

供货及时性，以及提升服务质量，保证合作客户能以相对合

理的价格中标，实现互惠双赢。其次，苏豪逸明积极推进新

厂房建设，提升现有产能，满足未来市场需求。最后，苏豪

逸明继续加强新产品的研发工作，缩宫素原料药的国内获批

上市，为苏豪逸明提供新的利润增长点；此外，苏豪逸明积

极进行新产品和多肽制剂药物的研发工作。 

公司高级副总裁姚建平先生对本次会议进行总结：公司

自上市以来，一直保持着稳定、健康、较快发展的态势。公

司依然会秉持自身的发展理念，坚守发展战略，坚守主业，

扎实推进各项工作。公司不断的扩充各个主营产品的产能，

以满足市场需求，从生产、研发、销售以及内部管理各个层

面出发，竭尽全力地推动公司的高质量发展。 

附件清单（如有） 无 

日期 2023 年 3 月 28 日 
 


